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1. Мета та завдання навчальної дисципліни

Метою вивчення дисципліни "Міжнародна торгівля" є формування системи теоретико-прикладних знань про сучасну роль, функціональне наповнення та інструментарій міжнародної торгівлі у високо конкурентному середовищі. 

Завдання дисципліни "Міжнародна торгівля" полягають у:

· розвитку вміння студентів творчо аналізувати стан міжнародної торгівлі, визначати проблеми і тенденції її розвитку;
· формування у студентів розуміння закономірностей, логіки та механізмів міжнародної торгівлі ,

· надання знань про організацію зовнішньоторговельної діяльності, про методи та форми її реалізації;

· формування у студентів практичних навичок щодо укладання міжнародних комерційних контрактів;

· використовуванні одержаних знань в умовах України, виходячи з цілей її інтеграції у сучасну систему світогосподарських зв’язків.
Опанувавши курс студенти повинні вміти:

· працювати із системою показників розвитку міжнародної торгівлі для виявлення сучасного стану та тенденцій її розвитку, 

· вибирати оптимальні форми організації зовнішньоторговельної діяльності та методи проведення зовнішньоторговельних операцій, 

· аналізувати систему регулятивних інструментів зовнішньоторговельної політики та адаптувати до неї зовнішньоторговельну діяльність конкретних компаній,

· формулювати основні статті зовнішньоторговельного контракту;

· оформлювати основні товарні документи по зовнішньоторговельній угоді.

Після вивчення даного курсу студенти мають знати:

· сучасні тенденції розвитку міжнародної торгівлі,

· принципи організації міжнародної торговельної діяльності,

· форми міжнародної торгівлі, 

· методи міжнародної торгівлі,

· особливості регулювання міжнародної торгівлі,

· рамкові умови ведення зовнішньоторговельної діяльності,

· порядок укладання міжнародного комерційного контракту, його структуру та виконання. 

2. Програма навчальної дисципліни

Вступ

Предмет та завдання вивчення дисципліни "Міжнародна торгівля".

Тема 1. Торгівля в системі міжнародного бізнесу.

Сутність міжнародної торгівлі. Роль міжнародної торгівлі в системі міжнародних економічних відносин. Операційний та державно-політичний підходи до розуміння сутності міжнародної торгівлі. 

Концепції розвитку міжнародної торгівлі. Етапи розвитку міжнародної торгівлі та критерії їх виокремлення.

Особливості торговельних процесів і методів їх регулювання щодо сучасного етапу розвитку міжнародної торгівлі. 

Тема 2. Форми міжнародної торгівлі 

Звичайна торгівля. Торгівля за режимом найбільшого сприяння. Преференційна та дискримінаційна торгівля. 

Традиційна (проста) торгівля. Торгівля за кооперацією. Компенсаційна (зустрічна торгівля). Оренда (лізинг).

Особливості світової торгівлі сировинними товарами. Специфіка біржової торгівлі сировинними товарами.  Сучасні тенденції світової торгівлі сировинними товарами.

Особливості торгівлі готовою продукцією. Види торгівлі готовою продукцією. Відкриті та закриті тендери при торгівлі готовою продукцією. 

Торгівля комплектним обладнанням. Торгівля «під ключ». Підрядники та субпідрядники в торгівлі готовою продукцією.

Специфічні риси торгівлі послугами в порівнянні із традиційною міжнародною торгівлею товарами.

Особливості надання транспортних послуг. Послуги з міжнародного туризму. Інші види послуг, що торгуються на світових ринках.

Міжнародні організації в регулювання міжнародної торгівлі послугами.

Поняття продукту інтелектуальної праці. Основні характеристики організації торгівлі продуктами інтелектуальної праці. СОТ про міжнародну торгівлю продуктами інтелектуальної праці.

Торгівля патентами та ліцензіями. Класифікація ліцензій у міжнародній торгівлі. Виплати винагороди за ліцензійними угодами. Торгівля інжиніринговими послугами. Типізація інжинірингових послуг у міжнародній торгівлі. Вартість інжинірингових послуг. 

Тема 3. Методи міжнародної торгівлі

Торгово-посередницькі фірми, їх функції та призначення. Типи торговельно-посередницьких фірм. Посередницькі операції та їх види. Операції з перепродажу. Комісійні операції. Агентські операції. Брокерські операції.

Торгівля через лізингові компанії. Послідовність і типи операцій при торгівлі через лізингові компанії. 

Поняття організованих товарних ринків. Основні види організованих товарних ринків. 

Сутність і функції міжнародних товарних бірж. Типізація товарних бірж. Біржові товари. Елементи біржової інфраструктури і техніка біржових операцій. Тенденції розвитку міжнародних товарних бірж.

Міжнародні тендери (торги): сутність та основні функції. Типізація міжнародних тендерів. Техніка організації та проведення міжнародних тендерів.

Сутність та організаційні форми аукціонної торгівлі. Основні предмети торгу та міжнародні центри аукціонної торгівлі. Техніка організації та проведення міжнародних аукціонів. Тенденції розвитку міжнародних аукціонів.

Міжнародні виставки / ярмарки. Найбільші виставкові центри світу. Класифікація міжнародних виставок / ярмарків. Особливості організації та проведення міжнародних виставок / ярмарків. 

Тема 4. Регулювання міжнародної торгівлі.

Система регулювання міжнародної торгівлі: сутність та основні рівні. 

Тенденції розвитку сучасної системи регулювання міжнародних торговельно-економічних відносин. 

Основні форми обмежувальної ділової практики Методи та інструменти обмежувальної ділової практики. 

Основні типи зовнішньоторговельних політик у міжнародній практиці. Адміністративні та економічні методи регулювання міжнародної торгівлі.

Напрями та інструменти регулювання міжнародної торгівлі на міжнаціональному рівні. Особливості наднаціонального рівня регулювання міжнародної торгівлі. 

Міжнародні організації з врегулювання міжнародної торгівлі та сприяння її розвитку. Роль СОТ у регулюванні міжнародних торговельних відносин.

Тема 5. Система міжнародних комерційних контрактів.

Зовнішньоторговельні контракти та їх класифікація. Контракт купівлі-продажу з разовим постачанням, з періодичним постачанням, з оплатою в грошовій формі, з оплатою в товарній формі та контракт купівлі-продажу з оплатою в змішаній формі. Основні принципи міжнародного комерційного контракту.

Умови зовнішньоторговельного контракту. Визначення якості та кількості предмету контракту. Ціна контракту. Валютно-фінансові умови контракту. 

Тема 6. Структура і зміст міжнародного комерційного контракту.

Зміст контрактів міжнародної купівлі-продажу. Умови, що повинні бути передбачені в контракті: назва, номер договору (контракту), дата та місце його укладання; преамбула; предмет договору (контракту); кількість та якість товару (обсяги виконання робіт, надання послуг); базисні умови постачання товарів (прийому/здачі виконання робіт або послуг); ціна та загальна вартість контракту; умови платежів; умови здавання-приймання товару (робіт, послуг); пакування та маркування; форс-мажорні обставини; санкції та рекламації; урегулювання спорів у судовому порядку; місце знаходження (проживання), поштові та платіжні реквізити сторін.

Тема 7. Укладання міжнародних комерційних контрактів.

Етапи підготовки до укладання контракту. Вибір контрагента. Установлення контакту з потенційним покупцем. Оферта. Тверда та вільна оферта. Контроферта. Акцепт. Документи, що оформлюються до укладання експортної угоди. Документи, що оформлюються перед укладанням імпортної угоди. 

Етапи укладання міжнародного контракту купівлі-продажу: переддоговірний період, комерційні переговори, парафування тексту контракту, підписання контракту.

Тема 8. Виконання міжнародних комерційних контрактів.

Зобов’язання щодо виконання контракту міжнародної купівлі-продажу. Підготовка товару до відвантаження. Виконання продавцем вимог щодо відвантаження товару: упакування та маркування товару. 

Групи зовнішньоторговельних документів, що підтверджують виконання контракту. Документи з забезпечення виробництва експортного товару, з підготовки товарів до відвантаження, фінансові документи, товаросупроводжувальні документи (комерційні, страхові, транспортні, транспортно-експедиторські, митні).  

Тема 9. Правила і процедури врегулювання торговельних суперечок.

Комісія ООН з питань права міжнародної торгівлі (ЮНСІТРАЛ); Європейський арбітраж їх функції та основні задачі. Арбітражний суд Міжнародної торгової палати та арбітражні суди національних торгово-промислових палат. Орган вирішення спорів у рамках СОТ. Процес урегулювання спорів третейською групою, яка була створена Органом розв’язання спорів СОТ. Лондонський міжнародний третейський суд. Американський арбітраж. Роль Української ТПП та ТПП м. Києва у врегулюванні міжнародних комерційних спорів

Тема 10. Сучасна торговельна політика України.

Митно-тарифне регулювання ЗЕД в Україні. Єдиний митний тариф України. Структура видів ввізного мита. Трансформація торгового режиму України. Угоди України про вільну торгівлю, а також угоди про надання режиму найбільшого сприяння або національного режиму. 

Головні зобов’язання України як члена СОТ: ціновий контроль; внутрішнє оподаткування; інтелектуальна власність; санітарні та фітосанітарні обмеження імпорту; імпортне мито; кількісні обмеження імпорту; експортні мита та обмеження; правила стандартизації. Наслідки вступу України до СОТ. Щорічний членський внесок України до СОТ. 

3. Теми практичних занять

	№

з/п
	Назва теми
	

	1
	Торгівля в системі міжнародного бізнесу
	

	2
	Форми міжнародної торгівлі
	

	3
	Методи міжнародної торгівлі
	

	4
	Регулювання міжнародної торгівлі
	

	5
	Система міжнародних комерційних контрактів
	

	6
	Структура і зміст міжнародного комерційного контракту
	

	7
	Укладання міжнародних комерційних контрактів
	

	8
	Виконання міжнародних комерційних контрактів
	

	9
	Правила і процедури врегулювання торговельних суперечок
	

	10
	Сучасна торговельна політика України
	

	
	
	


4. Самостійна робота

	№

з/п
	Назва теми
	

	1
	Вступ до курсу «Міжнародна торгівля»
	

	2
	Торгівля в системі міжнародного бізнесу
	

	3
	Форми міжнародної торгівлі
	

	4
	Методи міжнародної торгівлі
	

	5
	Регулювання міжнародної торгівлі
	

	6
	Система міжнародних комерційних контрактів
	

	7
	Структура і зміст міжнародного комерційного контракту
	

	8
	Укладання міжнародних комерційних контрактів
	

	9
	Виконання міжнародних комерційних контрактів
	

	10
	Правила і процедури врегулювання торговельних суперечок
	

	11
	Сучасна торговельна політика України
	

	
	
	


5. Методи навчання

Викладання курсу «Міжнародна торгівля» передбачає використання лекцій, семінарських та практичних занять. Лекції мають за мету консультативно-оглядове означення проблеми та можливих напрямів її вирішення; проводяться із використанням слайдів за допомогою мультимедійного проектора. На семінарських заняттях організовується обговорення студентами питань з попередньо визначених робочою програмою тем у формі дискусій, обговорювання рефератів, доповідей. Студенти готують презентації на основі рекомендованих джерел, а також у результаті самостійного пошуку. Практичні заняття призначені для детального розгляду окремих теоретичних положень навчальної дисципліни, формування умінь та навичок їх практичного використання шляхом виконання практичних завдань, вправ, кейсів. 

Самостійна робота передбачає виконання передусім реконструктивно-варіативних, частково-пошукових та навчально-дослідних завдань, а саме: вивчення окремих змістових питань; аналіз, синтез, порівняння, узагальнення явищ, фактів, закономірностей щодо міжнародної торговельної діяльності ринкових суб’єктів, викладених у друкованих джерелах інформації (періодичних виданнях з питань міжнародної торгівлі, відповідних Інтернет-порталах, офіційних Інтернет-сторінках асоціацій, організацій та підприємств), з метою підготовки відповідей на поставлені попередньо запитання; складання таблиць, графіків, ілюстрацій; підготовка до виступу на практичному занятті; підготовка до обговорення ситуаційних завдань тощо. 
6. Методи контролю

Для визначення успішності навчання використовуються контрольні заходи. Контрольні заходи включають поточний та підсумковий контроль.

Поточний контроль здійснюється під час проведення практичних (семінарських) занять і має на меті перевірку рівня підготовленості студента до виконання конкретного завдання.

Підсумковий контроль проводиться з метою оцінки результатів навчання після закінчення вивчення дисципліни (семестровий контроль) або відокремлених за робочим навчальним планом модулів.

Під час вивчення даної дисципліни використовуються такі форми поточного контролю: 

· перевірка виконання завдань для самостійної роботи;

· участь в обговоренні кейсів для перевірки рівня засвоєння теоретичного матеріалу; 

· експрес-контроль (тестування в аудиторії під час практичного заняття, письмові відповіді на короткі питання;

Під час вивчення даної дисципліни використовується така форма семестрового контролю:  диференційний залік. 

Тестовий контроль з дисципліни відбувається у вигляді тестів поточного контролю викладача та тестів підсумкового контролю. 
7. Розподіл балів, які отримують студенти

Оцінювання результатів навчання студентів здійснюється за шкалою Університету (0-100, з урахуванням необов’язкових завдань – 120 балів), національною шкалою.
7.1. Схема нарахування балів з дисципліни

Для слухачів денної форми навчання:
	Види та зміст обов’язкових завдань
	Максимальна оцінка
	Примітки

	Підготовка до практичних занять, участь в обговоренні на заняттях
	20
	

	Експрес-контроль
	20
	тестування в аудиторії, письмові відповіді на короткі питання

	Підсумкове тестування
	30
	

	Виконання презентації та її захист 
	30
	

	Разом:
	100
	

	Необов’язкові завдання 
	20
	


Для слухачів заочної форми навчання:

	Види та зміст обов’язкових завдань
	Максимальна оцінка
	Примітки

	Виконання презентації та її захист
	30
	

	Експрес-контроль
	20
	тестування в аудиторії, письмові відповіді на короткі питання

	Контрольна робота
	20
	

	Підсумкове тестування
	30
	

	Разом:
	100
	

	Необов’язкові завдання 
	20
	


Максимальний бал за виконання необов’язкових завдань – 20.


7.2. Умови нарахування балів

1. Підготовка до семінарських (практичних) занять, участь в обговоренні на заняттях передбачає:

1) самостійне виконання і конспектування всіх передбачених програмою питань / завдань. Формою подачі готового завдання може також бути презентація; 

2) активну участь в обговоренні відповідей інших студентів, із висловленням власних думок, спостережень, критичних зауважень.

2. Експрес-контроль 


Передбачає тестування в аудиторії під час практичного заняття – загалом 20 тестових питань, правильна відповідь на одне питання дорівнює 0,5 бали. Результати округлюються до цілого числа в сторону збільшення.


Письмові відповіді на питання передбачають чіткі, повні та правильні відповіді. 

3. Виконання контрольної роботи (для заочної форми навчання) 

Викладач зараховує контрольну роботу за наслідками співбесіди або відправляє її на доопрацювання, пропонуючи студентові виправити помилки. Контрольна робота оцінюється максимально в 20 балів. Кожний вид індивідуальної роботи оцінюється максимально в 5 балів. Мінімальна кількість балів для зарахування контрольної роботи – 10 балів.
3. Виконання презентації та її захист передбачає підготовку презентації у програмі Power Point на одну із актуальних тем розвитку міжнародної торговельної діяльності. Презентація має містити аналіз статистики за останні 5 років, посилання на використані джерела, наявність іноземних видань. Для отримання найвищого балу студент має продемонструвати вміння аналізувати фактологічний матеріал, структуровано подавати у вигляді графіків, діаграм та блок-схем. Обсяг презентації – 10-15 слайдів.
7.3. Критерії підсумкового оцінювання
	Проміжок за накопичувальною  шкалою Університету
	Оцінка за чотирибальною національною шкалою

	90 та вище
	відмінно

	70–89
	добре

	50–69
	задовільно

	1–49
	незадовільно


9. Методичне забезпечення

1. Програма вибіркової навчальної дисципліни "Міжнародна торгівля".

2. Комплекс навчально-методичного забезпечення дисципліни "Міжнародна торгівля".

3. Конспект лекцій та завдання для підсумкового контролю знань студентів з дисципліни " Міжнародна торгівля ".
4. Завдання для підсумкового контролю знань студентів з дисципліни " Міжнародна торгівля ".
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